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25 JAHRE HENNINGS YACHT-VERTRIEB GMBH

»Mr. Linssen Germany«

Es war im November 1990, als Heinrich Hennings ei-
nen Anruf bei der Stadt Papenburg tatigte. »lch will
das alte Baudock der Meyer Werft Gberdachen ...« Mit
dieser Vision startete eine Erfolgsgeschichte.

er Wirtschaftsférderer Win-
fried Nehe war Uberrascht,
aber kein Beamter wie alle
Vorurteile es besagen: »Wo
sind sie? — Telefonzelle am
Bahnhof? Kommen Sie her. — 17.00
Uhr? Ich bin hier ...« So kamen Hen-
nings und Nehe noch am Abend im Rat-
haus der Stadt zusammen und Hennings
erzdhlte dem Beamten von seiner Idee,
den Stahlyachten, dem Konzept. Wer
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Hennings kennt, weil3, wie er begeis-
tert. Nehe war schnell Uberzeugt, trug
dem Stadtrat sofort die Idee vor und am
1. April 1991 feierte Hennings Yacht-
Vertrieb seine Neuer6ffnung. Das ehema-
lige Baudock der berithmten Meyer-Werft
war Uberdacht und in der Halle im Was-
ser schwammen neue Linssen Yachten.
Der erste Handler der niederlandischen
Werft in Deutschland war geboren mit ei-
ner Ausstellung, die heute einzigartig ist.

Uber 500 Schiffe hat das Unterneh-
men seitdem verkauft, darunter al-
lein 30 Mal das Flagschiff, die Grand
Sturdy 500. Kein anderer war ahnlich
erfolgreich. Die Uberzeugung fiir das
Produkt und die Begeisterung fiir Lins-
sen machten Hennings zu »Mr. Linssen
Germany«. Und wenn in Deutschland
jemand an eine Linssen Yacht denkt,
ist Hennings Yacht-Vertrieb sicher die
erste Adresse.

VERLAGSPROMOTION

SKIPPER: Herr Hennings, was ist ihre
persdnliche Lieblingsyacht aus dem
Linssen-Programm und warum ist das
so?

Heinrich Hennings: Ganz klar. Die Grand
Sturdy 500. Wenn man so eine groBe
Yacht so gut verkaufen kann, ist das al-
lein daher schon der Favorit ... (lacht)
Aber im Ernst — in den vergangenen 25
Jahren habe ich so viele Linssen Modelle
kennengelernt und jedes war zu seiner
Zeit wieder ein Schritt nach vorn. Aber
entscheidend im Verkauf war immer die
Wertstabilitat. Und das ist auch heute
noch unser Plus.

Andree Hennings: Mein Favorit ist die
Grand Sturdy 410 AC mit Variotop. Das
Platzangebot mit drei Kabinen und jetzt
dazu das vollautomatische Variotop —
einfach eine perfekte Yacht, bei der die
langjahrige Erfahrung und die vielen
Innovationen der Werft zusammen kom-
men.

Christhard Wendt: Die Grand Sturdy 470
Sedan Wheelhouse — ein Yacht wie ein
Roadster. Die Kombination aus traditio-
neller Bauweise und modernen, schnit-

tigen Elementen ist hier einfach sehr
gelungen. Meine Lieblingsyacht.

SKIPPER: Haben Sie jemals darlber
nachgedacht, neben Linssen Yachts
noch ein zweites Top-Fabrikat ins Ver-
kaufssortiment aufzunehmen?

Heinrich Hennings: Nein. Niemals. Wir
haben keinen Bauchladen — wir verkau-
fen das beste Produkt, da gibt es keine
Kompromisse. Das was wir machen, das
was wir glauben, das was wir vertreten —
dazu stehen wir zu 100%. Wir sind auf
eine Marke konzentriert und stehen voll
dahinter. Nur so ist man glaubwirdig.

SKIPPER: Welche Zukunftsplane fir die
nachsten 25 Jahre gibt es im Hause
Hennings?

Andree Hennings: Nach der Renovierung
der Wasserhalle planen wir eine Erweite-
rung der Steganlage. Ansonsten bleiben
wir verlasslich, ehrlich und ehrgeizig.
Wir wollen und werden auch in den kom-
menden 25 Jahren der erste Ansprech-
partner fir Linssen Yachten in Deutsch-
land sein.

SKIPPER: Hatten Sie bereits Spontan-
kaufer unter Ihren Kunden, also Kunden
die beim allerersten Besuch einen Kauf-
vertrag flir eine Linssen unterzeichneten
und dazu noch echte Motorboot-Einstei-
ger waren?

Christhard Wendt: Ein Kauf beim ersten
Besuch? Das kommt natirlich nur sehr
selten vor. SchlieBlich kauft man kein
Fahrrad. Aber zwei neue Yachten an ei-
nem Tag an ein und denselben Kunden
— das habe ich schon geschafft! (grinst)

SKIPPER: Was war das spannendste oder
skurrilste Erlebnis in 25 Jahren?
Heinrich Hennings: 1993 habe ich mit
Jos und Peter Linssen in einer langen
nachtlichen Verhandlung, bei viel Bier
und Genever, in einem Hotel in Bad
Bentheim fiinfzehn neue Lagerschiffe
fir uns in Papenburg gekauft. Ich habe
meiner Frau nichts davon erzdhlt. Sie
hatte sich woméglich von mir getrennt
... (lacht) Zum Glick konnten wir die
Lageryachten innerhalb von einer Saison
verkaufen und so sind wir jetzt 45 Jahre
verheiratet ...
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Wie alles begann

Am 20. Februar ist Heinrich Hennings
68 Jahre alt geworden und »eigentlich«
Rentner. Er bekommt sogar eine Rente,
denn bevor er seine maritime Karriere
startete, war er auch schon Verkaufer.
Aber eben nicht fir Yachten oder Lu-
xuskarossen — nein, Hennings verkaufte
Geback. Fir Bahlsen war der Ostfriese
21 Jahre im AuBendienst tatig und be-
lieferte den Handel in der Region.

Am 11. Oktober 1986 dann der erste
Schritt zur Karriere als Bootshandler.
Heinrich und Karla Hennings hatten
schon lange mit der ldee geliebaugelt
eine Yacht zu kaufen, um diese zu ver-
mieten. Ein Konzept, das bis dato rela-
tiv unbekannt war und bei Linssen noch
keine Rolle spielte. Familie Hennings
bestellte bei Peter Linssen die »Andy«
— eine Linssen 32 SL Select mit Dusche
und Warmwasseraufbereitungsanlage.
Im April 1987 wurde die Yacht geliefert
und Henrich und Karla griindeten mit
»Chartertours« die erste Firma. In der
Region Friesland in den Niederlanden
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startete die Vermietung. An den Wochen-
enden wurde Ubergeben, geputzt und
eingewiesen. Karla kiimmerte sich Zu-
hause um die Biiroarbeiten. So vertiefte
sich der Kontakt zur Linssen Werft, zur
Familie Linssen. Ein erfolgreicher Weg
war begonnen. Fir Hennings, aber auch
fir die Linssen Werft.

Hennings war fortan mit »Chartertours«
auf den Bootsmessen am Linssen-Stand
vertreten. »Da kommt der Charterfritz« —
Hennings wurde noch belachelt. Schnell
zeigte sich aber, dass der quirlige Ost-
friese aus dem 100-Seelen-Dorf Mitling-
Mark an der Ems den richtigen Riecher
hatte. Und verkaufen, das konnte er. Das
weil3 jeder, der Hennings einmal persén-
lich kennenlernte. Die Uberzeugung fiir
das Produkt, die Begeisterung fir die
Marke Linssen, die alte Schule ...

So dauerte es nicht lange, die zweite
Charteryacht wurde geordert. Bald schon
kam ein Charterkunde von Bord und
meinte: »Dann schreiben Sie mal auf.
Die Yacht héatte ich gern.« So war der
Linssen Handler Hennings geboren.

VERLAGSPROMOTION

Der drahtige Unternehmer ging seinen
Weg. Er griindete sein Unternehmen in
Papenburg, liberdachte das Baudock der
Meyer Werft und (berzeugte viele Eig-
ner von seinem Traum. Ganz nebenbei
leistete er ein bisschen Geburtshilfe fiir
Linssen Boating Holidays, das Tochter-
unternehmen von Linssen Yachts, das
heute 85 Yachten in ganz Europa in der
Vermietung anbietet. Ein bisschen wie
der »Charterfritz« schon 1987.

1993 bestellte Hennings heimlich, ohne
Absprache mit seiner Gattin, 15 nagel-
neue Linssen 37 SE als Lagerschiffe fir
die Papenburger Ausstellung. Intensi-
ve Verhandlungen, ein feuchtfréhlicher
Abschluss, Bauschmerzen auf dem
Weg nach Hause — und ein wenig die
Geburtsstunde der Serienfertigung bei
Linssen Yachts. Die flinfzehn Yachten
hat der Senior (brigens im ersten Jahr
verkauft.

Hennings ist sich immer treu geblieben.
Ehrlich, drahtig, bodenstandig. Eben
tpisch norddeutsch, ohne viel Getdse.
Heinrich Hennings liebt seinen Beruf.
Es ist sein Hobby. Und so wird er auch
weiterhin kaum das Rentenalter im Ses-
sel hinter dem Kamin genieBen, sondern
weiter seiner Leidenschaft nachgehen.
Auch wenn seine Frau Karla und die vier
Enkelkinder durchaus Bedarf an Mann
und Opa angemeldet haben. Vielleicht
sieht man Heinrich Hennings dann
auch mal auf einer Linssen Yacht. Zur
Abwechslung als Kapitan. Nicht als Ver-
kaufer.

Die Nachfolge ist lange gesichert und
geregelt. Sohn Andree Hennings ist
langst selbst ein alter Hase im Geschaft
und steht »dem Alten« schon tber zwan-
zig Jahre zur Seite. Er ist ebenfalls Ge-
schaftsfiihrer und wird die Geschicke
gemeinsam mit Christhard Wendt im
Verkauf und Edmund Bergschneider im
Service leiten, wenn der »Senior« dann
mal in Ruhestand geht. Wenn ...

VERLAGSPROMOTION

>> Von Maasbracht an alle Linssen
Yachts-Handler >>

Wir sind Spezialisten fur den Transport von Jachten
und Segelbooten zu und von jedem Hafen in Europa.
Problemlos, schadensfrei und zur vereinbarten Zeit.
Rufen Sie +31 (0)35 582 55 50 an, schicken Sie eine
Mail an info@vandewetering.nl oder besuchen Sie
unsere Internetseite.

yan oo |
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www.vandewetering.nl

Sicher ankommen ...

mit den Spezialisten
fir Schiffselektrik
und Dieseltechnik

Gasprufung nach DVGW/G 608
Marine-Service/Ausrustung

Schiffselektronik
AW =
Service
&

Bootsheizungen
Kfz-Elektrik GmbH & Co KG

Inspektion

Heisfelder Str. 110b - 26789 Leer - Tel. 0491-4040 oder 925533

www.auw-bosch.de - eMail: info@auw-bosch.de

Fachkundig, zuverlassig und sicher

Van de Wetering Boat & Spezial Transport ist Experte fiir den
Transport von Booten, Yachten, Segelschiffen und Masten
zu und von allen erdenklichen Héafen in Europa, Nordafrika,
Asien und auf den Kanarischen Inseln. Die einzigartigen,
selbst entwickelten Tieflader kénnen héher beladen werden
als bei anderen Transportunternehmen und die Fracht zeit-
weise bis auf 2 cm tber dem Boden abgesenkt werden, wobei
der Kiel speziell geschiitzt wird. So werden alle Ziele tber die
schnellsten Routen erreicht.

Das Unternehmen mit Firmensitz am schénen ljsselmeer be-
steht nun seit Gber 55 Jahren, es ist bereits tiber zwei Gene-
rationen erfolgreich innerhalb und auBerhalb Europas unter-
wegs. Geleitet wird Van de Wetering Boat & Spezial Transport
von Alexander und Nico van de Wetering. Das Unternehmen
fasst 50 LKW und dazu 20 Begleitfahrzeuge.

Von Beginn an, also seit 25 Jahren, begleitet das Unterneh-
men die Familie Hennings und wie Alexander van de Wetering
stolz sagt: Die Zusammenarbeit war stets hervorragend und so
soll es noch viele schéne und erfolgreiche Jahre weitergehen.

Die Spezialisten
fiir Schiffselektrik

Eine zuverlassige Schiffselektrik ist fir jeden Skipper von
groBer Bedeutung. Als seit 30 Jahren etablierte Experten fir
Schiffselektronik sorgen wir mit unseren 22 Mitarbeitern fir
die optimale Sicherheit an Bord und eine stressfreie Fahrt auf
dem Wasser. Dementsprechend betreut A&W im gewerblichen
Bereich Seeschiffe weltweit. Zu unserem Anspruch gehort,
dass wir als Spezialisten fiir Dieseltechnik Boote in Bewe-
gung halten und Skipper gerne unseren Funk-Service nutzen.
Selbstverstéandlich bietet A&W auch einen qualifizierten Mari-
ne-Service mit den Bereichen Wartung, Instandsetzung, Hei-
zung, Klima an Bord, Marine-Ausristung und Gas-Installation
an. Wenn gew(nscht, fihren wir die Prifung nach DVGW G
608 durch. Wer auf der StraBe unterwegs ist, profitiert von
unserem Bosch Car- und Truck-Service. Und da wir zudem
Old- oder Youngtimer lieben, rundet unser Classic-Service das
umfangreiche A&W-Leistungspaket ab.

Wir gratulieren dem gesamten Hennings-Team herzlich zum
Jubildum und wiinschen weiterhin viel Erfolg!
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Seit 1795 baut die Meyer Werft in Pa-
penburg. Bis in die 80er Jahre tat sie
dies mitten in der Fehnstadt. Nach dem
Umzug an die Ems wurden die alten
Werfthallen zu einem Hotel. Das ehe-
malige Reparaturdock (Bild 1) behei-
matet heute die Linssen Stahlyachten.

1987 startet Hennings seine Karriere
mit der Firma Chartertours. Zunachst
belachelt beginnt er schon im Winter
1990 mit dem Bau des Linssen Yacht
Centers Nord. Das Dock der Werft wird
Uberdacht (Bild 2) und am 1.4.1991
feiert Hennings Yacht-Vertrieb Neuer-

6ffnung (Bild 3). Linssen Yachten sind
etwas kleiner als die Kreuzfahrtriesen,
aber genauso schon (Bild 4). Einer der
berihmtesten Kunden: Rollo Gebhard,
der Weltumsegler wurde von Heinrich
Hennings Gberzeugt, dass es mit einer
Linssen am meisten Freude auf dem

Wasser macht. So hat der Abenteurer
mit einer Yacht aus Papenburg (Bild
5) noch viele Reisen bestritten. Nagel-
neue und sofort verflighare Lagerschiffe
gab es schon immer in Papenburg. Es
ist ein Teil der Erfolgsgeschichte, denn
Lieferzeiten kennt man bei Hennings

(fast) nicht. (Bild 6) Der Standort heu-
te. Bis zu 40 Yachten liegen zeitweise
in der Ausstellung und am Steg. Die
groBte Linssen Ausstellung auBerhalb
der Werft (Bild 7). Jahrlich werden die
erfolgreichsten Linssen-Handler ermit-
telt. Der Award fir die beste Handler-

Performance im Jahr 2015 konnte sich
das Team von Hennings sichern. 48 %
aller Yachten aus dem Handler-Netz-
werk, das entspricht fast einem % der
Jahresproduktion von Linssen Yachts,
wurden 2015 von den Papenburger
Handlern verkauft.

Siemer Jachtservice
Schleusenstralie 149b
26676 Barl3el-Reekenfeld
Tel.: 04497 -92 68 26

Hotel Alte Werft

Wo Geschichte lebt

Der kompetente Service
Im Norden Deutschlands

achtservice
Hunte-Ems GmbH

:ﬁiemer

Sie traumen schon immer von einer eigenen Jacht oder
einem eigenen Segelboot? Bei uns kénnen Sie sich ihren
Traum erfiillen. Wir bauen ihr Boot nach ihren ganz person-
lichen Wiinschen. Von der Konzeption bis zur Auslieferung
bekommen Sie bei uns alles, was Sie sich wiinschen.

In der ehemaligen Maschinenbauhalle, in der das Papenbur-
ger Traditionsunternehmen Meyer Werft von 1870 bis zum
Firmenumzug 1975 Schiffsteile fertigte, befindet sich heute
das Hotel Alte Werft mit 121 komfortabel ausgestatteten
Gastezimmern und Suiten. Zudem bietet das Hotel Alte Werft
Veranstaltungsraume fiir bis zu 1.200 Personen in unter-
schiedlicher GroBe.

Ein ganz besonderer Service ist die Mitverfolgung der einzel-
nen Bauphasen. So kénnen Sie jederzeit einen Blick auf ihr
Boot werfen. Sdmtliche Auspragungen wie Farbe, Ausstat-
tung, technische Hilfsmittel etc. werden in Zusammenarbeit
mit unserem fachkundigen Team ausgearbeitet.

Vom nachempfundenen New Yorker Theater mit rotem Samt
und Backstein, der Kesselschmiede mit Industriecharak-
ter, Veranstaltungssélen flir Galas oder unserem Restaurant
Schniirboden.

Wir bieten jedoch auch Wartungsarbeiten, Umbauten oder
Lackierungen fiir Ihre Boot an. Zusatzlich haben wir ein
groBes Winterlager flir Sie eingerichtet.

Wir gratulieren herzlich zu
25 erfolgreichen Jahren!

Das Hotel Alte Werft bietet mit seinem einzigartigen Ambi-
ente den idealen Rahmen fiir kulturelle und wirtschaftliche
Anlasse sowie private Veranstaltungen.

Zuam 25-jihrigen Jubilium
mochten wir ganz herzlich gratulieren
und wiinschen weiterhin viel Erfolg!

Wir wiirden uns freuen, Sie bald an unserem Standort

begriiBen zu diirfen! www.hotel-alte-werft.de

www.siemer-jachtservice.de




Papenburg Boat Show

Die Bootssaison startet fiir viele Linssen
Eigner aus ganz Deutschland traditionell
mit der Papenburg Boat-Show, der Haus-
messe bei Hennings Yacht-Vertrieb. Fa-
milie Hennings und ihr Team l&dt im April
Kunden, Freunde und Interessenten zum
Tag der offenen Tir ein. In der einzigar-
tigen Ausstellung wird den Besuchern in
diesem Jahr fast die gesamte neue Lins-
sen-Modellpalette prasentiert.

Eine Motoryacht, die das Geflihl von
Ruhe und Sicherheit vermittelt. Das
sind Eigenschaften, die die neue Lins-
sen Grand Sturdy Serie garantiert. Ge-
paart mit hochster Qualitat ist der wohl-
verdiente Komfort sicher und Dank der
effizienten Einteilung bieten die Yachten

Papenburg Boat-Show

am 23. und 24. April 2016
jeweils von 10.00 bis 18.00 Uhr

Sie erreichen Papenburg in zwei
Stunden aus Hamburg, Hanno-
ver oder dem Ruhrgebiet.

Herdsaoer ——y

,,,,,,

Hennings Yacht Vertrieb
Linssen Yachts Center Nord
An der alten Werft 1
D-26871 Papenburg

Tel. + 49 (0) 4961/91 920
Fax + 49 (0) 49 61 /91 92 19

www.hennings-yachtvertrieb.de
info@hennings-yachtvertrieb.de

einen unvergleichlich groBen Wohn- und
Lebensraum.

Linssen Yachts baut Stahlverdrénger von
8 bis 18 Metern. Je nach Winschen,
Fahrrevier und Vorlieben ist dann eine
bestimmte Modellreihe und ein be-
stimmtes Modell der Reihe (AC mit Ach-
terkajiite oder Sedan mit offener Plicht)
der Favorit. Die Serie stimmt sich in Lan-
ge und Ausristung aufeinander ab, so
findet jeder die Yacht, die seinen Anfor-
derungen genlgt. Und wahrend der Pa-
penburg Boat-Show kann der Besucher
selbstverstandlich persénliche Wiinsche
oder individuelle Anforderungen mit der
Hennings Crew erdrtern.

Am 23. und 24. April von 10.00 bis
18.00 Uhr werden in Papenburg fol-
gende neue Yachten ausgestellt: Grand
Sturdy 290 Sedan, Grand Sturdy 350
AC, Grand Sturdy 36.9 AC mit Variotop®,
Grand Sturdy 410 AC, Grand Sturdy 410
Sedan Longtop, Grand Sturdy 470 Sedan
Wheelhouse sowie die Grand Sturdy 530
AC Wheelhouse. Hennings Yacht Vertrieb
hat einige dieser Modelle als Vorfihr-
schiffe vorbestellt und so kénnten Inter-
essenten ab dem 1. Mai mit neuer Yacht
in die neue Saison starten. Dazu wartet
selbstverstandlich eine Riesenauswahl
an gepflegten und sofort verfligbaren Ge-
brauchtyachten auf das Publikum.

»Man kann bei uns eine echte Linssen
live anschauen, anfassen, sich mal hi-
neinsetzen und mit eigenen Augen be-
urteilen. Und selbstversténdlich bietet
sich die Moglichkeit einer Probefahrt im
Papenburger Hafen« berichtet Junior-
chef Andree Hennings.

»Viele langjahrige Linssen-Eigner und
Hennings-Kunden sind zur Hausmesse
zu Gast. Wir zeigen den Besuchern eine
fast vollstandige Ubersicht der Linssen
Modellpalette!« Stolz ist Senior Hen-
nings auf die freundschaftlichen Bezie-
hungen zu den Kunden und betont: »In-
teressenten kdnnen hier aus allererster

VERLAGSPROMOTION

Hand erfahren, warum Eigner sich fir
eine Linssen entschieden und welche
Erfahrungen sie mit ihrem Schiff ge-
macht haben!«

Neben einem bunten Rahmenprogramm
werden am Sonnabend wieder einige
neue Mitglieder mit ihren schicken Yach-
ten per traditioneller Schiffstaufe in die
groBe Linssen Familie aufgenommen.
Nicht weniger als zehn Linssen Yachten
wird beim Taufakt der Name verliehen
und selbstverstandlich dazu auch eine
Flasche Sekt am Anker zerschlagen. Fir
alle Eigner, Gaste, Zuschauer, Taufpaten
und natdrlich die Hennings Crew immer
ein tolles Ereignis, von dem noch lange
erzahlt wird. Der Besuch der Papenburg
Boat-Show lohnt also ganz sicher!

VERLAGSPROMOTION

LiINSSEN

YACHTS

Die Linssen Flagge weht

seit 25 Jahren in Papenburg.
Familie Linssen und die ganze
Mannschaft gratulieren herzlich
zum Jubildaum und freuen sich
auf die nachsten 25 Jahre!

Zur Papenburg Boat-Show
am 23. und 24. April zeigen wir
die neue Modellpalette!

KONTAKT:
Linssen Yachts B.V., +31 475 439999 | www.linssenyachts.com
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Nord: Hennings Yacht-Vertrieb, Tel. 04961 91920 | www.hennings-yachtvertrieb.de
Siid: Wassersport- & Freizeitzentrum Kreusch, Tel. 06502 9130 0 | www.kreusch.de
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Die Traumverkaufer

»Der schoénste Beruf der Welt«, sagen
Andree Hennings und Christhard Wendt
Gbereinstimmend. »Wir verkaufen Trau-
me.« Wendt unterstiitzt den Junior-
Chef seit einigen Jahren im Vertrieb.
Die beiden kennen sich schon von der
Schulbank und eher zufallig kam es zur
heutigen Zusammenarbeit. Gemeinsam
mit Edmund Bergschneider, der sich
um den Service kiimmert, und natdrlich
dem Seniorchef ist das schon die ganze
Crew von Hennings Yacht-Vertrieb. Es
ist eine kleine Familie. Taglich wird in
einer ostfriesischen Teerunde alles ge-
meinsam besprochen und geplant. Das
ist so Tradition — seit 25 Jahren. Unter-

VERLAGSPROMOTION

THEM!

Meyer, die dafir sorgt, dass

alle Yachten auch picobello

aussehen sowie einer gro-

Ben Anzahl an Handwerkern aus der
Region, mit denen Familie Hennings
zum Teil schon seit der Griindung zu-
sammenarbeitet. Ob Motoren, Pumpen,
Lack, Polster, Gardinen, Persenninge
oder Navigation — fir alle und alles sorgt
Hennings. Alles aus einer Hand.

»Unser Erfolg ist auch der engen und
vertrauensvollen Zusammenarbeit mit
unseren Zulieferern zu verdanken. Wir
kénnen uns aufeinander verlassen, jeder
denkt zuerst an den Kunden, jeder gibt
Vollgas.« bedankt sich der Senior bei

Die Papenburger.
Hennings, Edmu
Wendt ung Andr

stitzt wird das Quartett von Marianne den Partnerbetrieben.

Die Segelmacher
aus dem Herzen Ostfrieslands

Heinz Tirrel Gibt die Kunst der Segelmacherei nun schon seit
1983 mit Leib und Seele aus. Qualitat steht fir ihn an erster
Stelle. Handgefertigte Persennige, Yacht- und Traditions-
segel, Markisen, Verdecke, Planen und Bespannungen — das
Serviceangebot ist riesig. Auf Anfrage bietet Tirrel auch das
komplette Programm von maritimem Zubehor wie Tauwerk,
Draht und Bootsfarben aller Fabrikate.

Zum Service gehoért auBerdem eine von Heinz Tirrel speziell
entwickelte Handreinigung und Impragnierung von Bootsver-
decken, Persenningen, Segel-, Zelte- und Planenreinigung.
Der Winterreparaturservice und das kostenlose Winterlager
mit sachgerechter Einlagerung und Pflege runden das
umfangreiche Portfolio ab.

Im Jahre 2000 erwarb Heinz Tirrel seinen Meisterbrief,
seit 2007 betreut er Hennings Yacht-Vertrieb.

Die Segelmacherei gratuliert zum 25 jahrigen Jubildum
und freut sich auf die noch kommenden Jahre der
erfolgreichen Zusammenarbeit.

Linssen Crew (v.|.
nd Bergschneider,
ee Hennings

n.r): Heinrich
Christharg

Aber nicht allein

Beratung, Qualitat und Service rei-
chen aus, damit zufriedene Eigner den
Hafen verlassen. Wichtig sind Hennings
Kunden auch die freundlichen, profes-
sionellen und dabei unaufdringlichen
Dienstleistungen. Wer hier ein Schiff
kauft, ist flr die nachsten Jahre rundum
versorgt. Und erzéhlt es weiter ...

So verkauft Hennings Yachtvertrieb
nicht nur einen Traum — er sorgt auch
daftir, dass dieser Traum nie aufhort.
Und das ganz sicher auch in den kom-
menden 25 Jahren.

Meisterbetrieb

Segelmacherei Heinz Tirrel
Inhaber und Segelmachermeister

Als Ausbilder und Segelmacher auf dem

Segelschulschiff Gorch-Fock gefahren.

Kurt-Schumacher-Str. 1 |
26789 Leer-Bingum

Telefon:04 91/ 62271
Mobil: 0 174/ 60 81 759 (Heinz Tirrel)
Email: segelmacherei-tirrel@web.de

VERLAGSPROMOTION

- < Auch hier haben wir
alles gut bedacht ...

Herzlichen Gliickwunsch
zum Jubilaum!

ZIMMEREI

SCHNITGER

Zimmererarbeiten ¢« Dachdeckerarbeiten
Dachsanierung ¢ Holzrahmenbau ¢ Flachdiacher

Faszination Schiffbau hautnah erleben

N BESUCHERZENTRUM

MEYER WERFT

Ganzjahrig Flihrungen, Ticketreservierung unter:
Papenburg Marketing GmbH
Tel. 04961 8396-0 - www.papenburg-marketing.de

" - -
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Saterlandstr. 26, 26689 Apen *Tel.:0 44 89 / 94 116-0

Papenburg

Marketing GmbH

il

Vertrauen und Transparenz

Schnitger setzt auf Werte, die Kunden iiberzeugen

Zimmerermeister Markus Schnitger griindete vor 16 Jahren
seinen eigenen Betrieb. Heute beschaftigt er 20 Mitarbeiter.
Das Geheimnis seines Erfolgs: Umfassende Kompetenz, Zu-
verlassigkeit und konsequente Kundenorientierung.

Umfassende Kompetenz beweist die Zimmerei Schnitger
durch meisterhaftes Handwerk rund um Dach und Holz: von
Zimmerer und Dachdeckerarbeiten (Dachsanierung und Neu-
eindeckung, Photovoltaik, Gauben, Holzrahmenbau, Carports)
bis zu Flachdach und Trockenbau.

Zuverlassigkeit erleben Sie durch ein eingespieltes, bestens
geschultes Team sowie ein professionelles Projektmanage-
ment von der individuellen Beratung — natlrlich auch im Be-
reich Energiesparen oder Solar — bis zur kompletten Durch-
fihrung aus einer Hand.

Kundenorientierung spiiren Sie bei Schnitger, weil man lhre
Wiinsche in den Mittelpunkt stellen und mit groBem Know-
how das Beste daraus macht. Freundlich, offen und transpa-
rent vom Angebot bis zur Rechnungsstellung.

www.zimmerei-schnitger.de

Zu Besuch bei den Ozeanriesen
auf der Meyer Werft in Papenburg

Deutschlands langste und alteste Fehnkolonie liegt in direkter Nachbarschaft
zu Ostfriesland. Idyllische Fehnhauser und 40 Kilometer Kanale mit roman-
tischen Klapp- und Drehbriicken und ankernden Museumsschiffen verlei-
hen der Seehafenstadt |hr ureigenstes Aussehen. Gleichzeitig laden moder-
ne High-Tech-Unternehmen wie die MEYER WERFT zu einem Besuch ein.
Knapp 300.000 Menschen besuchen jahrlich das Besucherzentrum MEYER
WERFT und erleben im Rahmen einer Fiihrung hautnah wie moderner Schiff-
bau funktioniert. Bekannte Reedereien Royal Caribbean International (RCI)
und »Dream Cruises« lassen zurzeit Ihre »Traumschiffe« auf der Werft fer-
tigen. Die Ausdockung und Uberfiihrung der Luxusliner Gber die Ems lockt
jahrlich tausende von Menschen nach Papenburg. Einblicke in die Entste-
hungsgeschichte der Stadt erhalten Sie im Papenburger Zeitspeicher. Wer auf
den Spuren der ersten Siedler Papenburgs wandeln mdochte, stattet der Von
Velen Anlage einen Besuch ab. Fir Kulturliebhaber ist das Herrenhaus Gut
Altenkamp mit seinem 200-jahrigen Barockgarten ein Veranstaltungsort flr
hochkaratige Ausstellungen und Konzerte. Als fiihrender Gartenbau-Standort
Europas bietet Papenburg von urspriinglicher Natur tber gepflegte Parks bis
hin zu idyllischen Privatgarten Natur pur. Urlaub in Papenburg bietet auch die
Moglichkeit aktiv zu sein. Ob Golfen, Radfahren, Reiten, Nordic Walking oder
Wandern, die Vielfalt der Angebote ist groB!

Veranstaltungen 2016 (Auszug):
11.-12. Juni : Landpartie

13.-14. August: HeiBluft-Ballon-Festival
02.-04. Hafenfest Papenburg

Herbst 2016:
Ausdockung/Uberfithrung des Kreuzfahrtschiffes »Genting Dream«
fur die Reederei Dream Cruises

Information und Buchung:

Papenburg Marketing GmbH, OImiihlenweg 21 26871 Papenburg
info@papenburg-marketing.de | www.papenburg-marketing.de
Telefon: 04961/83 96-0 | Fax: 04961/83 96 96
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Bitte liefern Sie mir die n&chsten drei Ausgaben SKIPPER zum Vorzugspreis von 8 €. Ich erhalte als Gratis-Prdmie das original SKIPPER-Cap.

Wir liefern frei Haus an folgende Anschrift:

Vorname/Name StraBe PLZ/Ort

E-Mail Telefon

Das Abonnement verlangert sich zu den dann jeweils giiltigen Bedingungen um ein Jahr, wenn es nicht spétestens zehn Tage nach Erhalt des dritten Heftes schriftlich beim
Verlag abbestellt wird. Ich bezahle [ 1nach Erhalt der Rechnung [1per Bankeinzug

IBAN BIC Geldinstitut

Ich erméachtige die MuP Verlag GmbH, SEPA ID DE8777700000662465, die Abogebiihren von meinem Konto mittels
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